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Alpensolar-Dachbérse
legt kraftig zu

B Tausend Quadratme-
ter Schriagdach mit Nei-
gungswinkel 35 Grad
fiirs solares Investment
gesucht? Die Antwort
auf diesen Wunsch fin-
den Anleger immer hidu-
figer im Internet und
zwar in einer der zahl-
reichen  Dachborsen.
Eine besonders schnell
wachsende Maklerplatt-
form ist die Alpensolar
Dachbdérse. Initiator ist
Christoph Kohler von

ALPENSOLAR Lrd

Alpeninvest, selbst Be-  Platz filr 50 MW: das Dachflachenangebot der
treiber von etwa 20  Alpensolar Dachbérse, geografisch sortiert.

mittleren Solarstroman-

lagen im stiddeutschen Raum
(PHOTON 11-2005). Erst zu
Beginn dieses Jahres lief die
Borse an, aber die Resonanz ist
beachtlich: Ende Mai wurden
791 Dacher mit einer Gesamt-
fliche von 404.161 Quadrat-
metern angeboten - Tendenz
steigend. Das ist genug Fliche
fiir die Installation von 30 bis
50 Megawatt.

barte Pacht iiber die Laufzeit.
Danach bhaut der Investor auf
seine Kosten ab, es sei denn
es wird eine andere Regelung
getroffen.

Wer auf fremden Dichern
eine Anlage betreiben moch-
te, kann sich in der Alpenso-
lar Dachborse zum einen das
passende Objekt aussuchen.
Zudem ist es méglich, iiber re-

. gionale Solarpart-

ner einen Betriebs-
flihrungsvertrag
abschliefen. Da-
durch brauchen In-
vestoren wihrend
der Laufzeit nicht
personlich  aktiv

Die Anbieter kénnen im
Fall der Verpachtung mit ei-
ner Einnahme von etwa 30
bis 40 Euro pro Jahr und Kilo-
watt rechnen. Wer sein Dach
anbietet, muss dafiir sicher-
stellen, dass es wahrend der
Dauer der gesetzlich gesicher-
ten Einspeisungsvergilitung,
also 20 Jahre lang, fiir den
Betrieb der Anlage zur Ver-
fiigung steht. Alle anfallen-
den Kosten tibernimmt der
Investor: Planung, Montage,
Wartung, Abbau, Eintragung
der Dienstbarkeit, Versiche-
rung. Der Anbieter bekommt
fiir sein Dach eine fest verein-
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zu werden. Die re-
gionalen Partner
informieren auch
den Dachgeber in
allen solarspezifischen The-
men, sei es Vermessung, Anla-
genkonzept oder Statik.

Da insgesamt das Angebot
an Dachflichen die Nachfra- |
ge der Investoren iibersteigt,
kommt bei Alpensolar einer
derregionalen Solarmakler ins
Spiel, eine Mischung aus Im-
mobilienkaufmann, Finanz-
berater, Solarverkdufer und
Umweltberater. Er sucht aktiv
neue Investoren, bringt diese
mit Dachgebern in Kontakt
und unterstiitzt beide auch
bei der kaufmidnnischen Um-
setzung des Projekts. rg
www.dachboerse.net




